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	Wykład

	CELE PRZEDMIOTU


	Opanowanie przez studentów teorii prowadzenia negocjacji międzynarodowych oraz praktyczne wykorzystanie wiedzy w zrealizowanym projekcie praktycznym. 



	TREŚCI PRZEDMIOTU

(z podziałem na 

zajęcia w formie bezpośredniej i e-learning)


	Treści realizowane w formie bezpośredniej: 

Przynależność różnych krajów do rożnych organizacji handlu międzynarodowego (EU, EFTA, GATT, … itp..). 

Znaczenie umów międzynarodowych. 

Podstawowe zasady rozliczeń międzynarodowych i organizacji transportu.

Praktyczne wykorzystanie nabytej wiedzy z zakresu negocjacji w postaci przeprowadzonych ćwiczeń praktycznych na zajęciach i w przygotowanym projekcie.

Treści realizowane w formie e-learning: nie dotyczy
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